STRATEGI MARKETING SALES FORCE (SF) DALAM MEMASARKAN
PRODUK PEMBIAYAAN PENSIUN BERKAH DI BANK SYARIAH
INDONESIA KCP BANYUWANGI ROGOJAMPI 1

SKRIPSI

Oleh :
Zakiyah Lailatul Ulfa
NIM 2010921005

PROGRAM STUDI EKONOMI SYARIAH
FAKULTAS AGAMA ISLAM
UNIVERSITAS MUHAMMADIYAH JEMBER
2024



STRATEGI MARKETING SALES FORCE (SF) DALAM MEMASARKAN
PRODUK PEMBIAYAAN PENSIUN BERKAH DI BANK SYARIAH
INDONESIA KCP BANYUWANGI ROGOJAMPI 1

SKRIPSI

Diajukan kepada Universitas Muhammadiyah Jember
Untuk memenuhi salah satu syarat dalam menyelesaikan

Program Sarjana Ekonomi Syariah

Oleh:
Zakiyah Lailatul Ulfa
NIM 2010921005

PROGRAM STUDI EKONOMI SYARIAH
FAKULTAS AGAMA ISLAM
UNIVERSITAS MUHAMMADIYAH JEMBER
2024



N
7

//f}}/]!ﬁ{(\\




MOTTO

Le S TP P T é:/}; P PN SR

e Ol aal A ) 5 Bl 22023 W ) jaals (pall
“Dan orang-orang yang berjuang untuk (mendapatkan keridhaan) kami, kami akan
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“Strategi Marketing Sales Force (SF) Dalam Memasarkan Produk Pembiayaan
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Strategi Marketing Sales Force (SF) merupakan faktor yang paling penting
dalam kegiatan pemasaran, terutama pada produk pembiayaan pensiun berkah, yang
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