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ABSTRAK 

Penjualan dalam sebuah perusahaan memerlukan pengelolaan yang baik. Pengelolaan 

perusahaan yang kurang baik akan merugikan perusahaan karena dapat berimbas pada 

perolehan laba, dan pada akhirnya dapat mengurangi pendapatan. Penelitian ini 

bertujuan untuk mengetahui sistem akuntansi penjualan yang diterapkan UD. Galansa 

Graha Motor Mayang Jember, serta mengaplikasikan rancangan sistem akuntasi 

penjualan pada UD. Galansa Graha Motor Mayang Jember. Jenis penelitian yang 

digunakan adalah penelitian deskriptif kualitatif. Data penelitian berupa data primer 

dan data sekunder. Analisis data dilakukan dengan analisis deskriptif kualitatif atas 

sistem akuntansi penjualan pada UD. Galansa Graha Motor Mayang Jember. Hasil 

penelitian menyatakan bahwa UD. Galansa Graha Motor Mayang Jember masih 

menjalankan sistem akuntansi penjualan secara manual dan dinilai belum memadai. 

Perancangan sistem akuntansi penjualan pada UD. Galansa Graha Motor Mayang 

Jember dilakukan dalam rangka meningkatkan efisiensi dan memenuhi 

perkembangan aktivitas perusahaan yang semakin kompleks. Perancangan sistem 

akuntansi penjualan antara lain berupa perancangan struktur organisasi perusahaan, 

penyusunan prosedur penjualan tunai, dan pembuatan dokumen dan formulir. 
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ABSTRACT 

 

 

Sales in a company require good management. Poor management of the company will 

be detrimental to the company because it can have an impact on profitability, and 

ultimately can reduce revenue. This study aims to determine the sales accounting 

system applied by UD. Galansa Graha Motor Mayang Jember, as well as applying the 

design of the sales accounting system at UD. Galansa Graha Motor Mayang Jember. 

The type of research used is descriptive qualitative research. Research data in the form 

of primary data and secondary data. Data analysis was carried out by qualitative 

descriptive analysis of the sales accounting system at UD. Galansa Graha Motor 

Mayang Jember. The results of the study stated that UD. Galansa Graha Motor 

Mayang Jember still runs a sales accounting system manually and is considered 

inadequate. Designing a sales accounting system at UD. Galansa Graha Motor 

Mayang Jember is carried out in order to increase efficiency and fulfill the 

development of increasingly complex corporate activities. The design of a sales 

accounting system includes the design of a company's organizational structure, the 

preparation of cash sales procedures, and the making of documents and forms. 
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